
 

 
 

 
 
Обсудим 
 

1. Инвестиционный климат Уральского федерального округа 
 

Рустэм Марданов, начальник Уральского главного управления, Банк России 
 

2. Долговые инструменты 
 

Вопросы для обсуждения: 
·     Виды долговых инструментов 
·     Критерии готовности компании и выбор оптимального инструмента 
·     Процесс выпуска облигаций: подготовка, премаркетинг, юридические тонкости 
·     Зачем получать рейтинг? 
·     Инвесторы на рынке облигаций: интересы и нормативные требования 
·     Особенности выпуска облигаций high yield и ценообразование. 
 
Спикеры: 
Алексей Елисеев, Старший Советник председателя правления, МСП Банк, Корпорация МСП 
Дмитрий Таскин, директор по развитию Департамента Рынка инноваций и инвестиций, 
Московская Биржа 
Алексей Антипин, генеральный директор, ЮниСервис Капитал 
Виктор Лебедев, директор, GrottBjorn 
Рустем Кафиатуллин, директор департамента долгового капитала, СКБ-банк 
Андрей Бобовников, директор по работе с эмитентами, Иволга Капитал 
 

3. Практические кейсы 
 

Алексей Примаченко, управляющий партнер, Global Factoring Network 
 

4. Возможности финансирования компании от стартапа до IPO 
 

Вопросы для обсуждения: 
·     Рынок инвестиций на ранних стадиях: бизнес-ангелы, гранты, посевные фонды 
·     Венчурные инвестиции на стадии роста 
·     Private equity 
·     Основные шаги подготовки к продаже пакета акций 
·     Юридические аспекты проведения IPO 
·     Определение справедливой стоимости компании 
·     Жизнь публичной компании 
 
 



 
 
 Модератор: Илья Сулла, директор, Фонд содействия инвестициям 
 
Спикеры: 
Андрей Гончаров, основатель и генеральный директор, ГК PRO 
Игорь Ушаков, директор и учредитель стартапа, Пэйкон технолоджи 
Сергей Радишевский, директор по развитию и ВЭД, Реиннольц 
Андрей Базилевский, генеральный директор и учредитель, Юлта 
Денис Скоморохов, директор департамента инновационно-технологического развития, СОФПП 
Евгений Шароварин, Заместитель генерального директора по продукции гражданского 
назначения, НПОА 
 

5. Особенности национального хеджирования валютных рисков: практические кейсы и 
расчеты 
 

Модератор: Георгий Красильников, заместитель руководителя Отдела развития, GrottBjorn 
Case study №1 
 Как увеличить доход компании на 30% предложив рынку фиксированную цену в рублях на 
полгода раньше конкурентов. 
 Case study №2 
 Фиксация курса цены будущей валютной выручке. Для чего и сколько стоит. 
 

6. After party в Grott Brewery Bar 
 

ВНИМАНИЕ! Вход осуществляется при предъявлении бейджа участника 
 
Чем полезно для меня? 
Профессиональные организаторы расскажут о процедуре выпуска, юридических аспектах и 
требованиях к эмитентам МСП, а также поделятся накопленным опытом по выводу компаний 
МСП на рынок публичных заимствований. Раскроют традиционные инструменты денежного 
рынка и хеджирование валютных и процентных рисков. И в заключение состоится секция, 
посвященная привлечению стратегического инвестора и подготовке компании к IPO. 
 
 
Регистрация на сайте http://cbonds-congress.com/ 
 
 
 
 

Подпишитесь на нас в соцсетях и будьте в курсе последних новаций в мире финансов! 

  


